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Hier könnte Ihre Werbung stehen in Form einer DIN A4 -Anzeige!  

Wenden Sie sich bei Interesse bitte an uns unter der Telefonnummer 09571 / 6011 
oder schreiben Sie uns eine eMail an info@LeaSoft.de 

 

 

Unsere Seminare zum Thema:  

¶ Mobilien -Leasing  (2-Tages-Intensiv-Seminar (Präsenz- oder Online-Veranstaltung)) 

(weitere Informationen unter https://www.richtig-leasen.de/seminar-mobilien-leasing/) 

 

Testen Sie Ihr Leasingwissen: Unsere Quizze  zum Leasing!  

Überprüfen Sie Ihre Leasing-Kenntnisse mit unseren drei Quizzen  zum Mobilien-, Immobilien- und Kom-

munal-Leasing unter https://www.richtig-leasen.de/quiz/! 

 

Leasing und Mietkauf als Absatzfinanzierung  

Leasing und Mietkauf waren seit Beginn an auch ein Instrument der Absatzförderung  bzw. Absat zfinan-

zierung . Es lag und liegt schon immer nahe, dass es für Hersteller bzw. Händler von Vorteil ist, ihren 

Kunden zusammen mit dem Produkt und ggf. Serviceangeboten auch gleich eine Finanzierung mit anzu-

bieten. 

Eine Finanzierung über Herstellerkredite schied dabei aber regelmäßig aus, da der Hersteller/Händler hier-

für eine Banklizenz bräuchte. Dies wird nur bei sehr wenigen Leasinganbietern der Fall sein, die gleichzeitig 

über eine Bank in ihrem Konzern verfügen. Deswegen wählte man als Ausweg häufig die Alternativen des 

Leasing bzw. Mietkaufs. 

Gründung einer eigenen Leasinggesellschaft  

Der erste Weg wäre jetzt natürlich, dass ein Hersteller bzw. Händler eine eigene Leasinggesellschaft  

gründet. Dies ist jedoch mit einem enormen Aufwand verbunden, vor allem seit Einführung der KWG-Auf-

sicht für Leasing im Jahr 2009. Deshalb scheuen viele Hersteller/Händler diesen Weg. 

Alleine die aufsichtsrechtlichen Anforderungen  stellen eine sehr große Hürde dar, nicht nur bei Beginn 

(Erteilung der Lizenz), sondern vor allem auch im laufenden Betrieb. Nachfolgend nur eine kleine Auswahl 

an Aspekten, die im Rahmen der KWG-Aufsicht zu erfüllen wären (hierzu mehr im Blog ĂLeasing INTERNñ 

(https://www.richtig-leasen.de/leasinggeber-intern/)): 

¶ Erfordernis von zwei Geschäftsführern*innen, 

¶ Einhaltung der äußerst umfassenden MaRisk (Mindestanforderungen an das Risikomanagement), 

¶ zahlreiche Anforderungen an die IT-Organisation und IT-Sicherheit, 

¶ Erfüllung zunehmender Nachhaltigkeits- und-ESG-Kriterien, 

¶ Berechnung von Risikotragfähigkeitskonzepten, 

¶ zahlreiche Anforderungen an die interne Revision oder auch an das Auslagerungsmanagement, 
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